
Akwizytor
nak³aniaj¹cy do zamówieñ

Przygotowanie planu kontaktów

Zwrócenie uwagi na potrzeby nabywcy,
przeprowadzenie konsultacji

Kontakt po sprzeda¿y produktuKontakt po prezentacji

Prezentacja produktu

Twórcze zainteresowanie nabywc¹,
realizacja celów prezentacji,

wzbudzenie pragnienia produktu

Finalizowanie sprzeda¿y i propozycja
zamówienia

Sporz¹dzenie listy
potencjalnych nabywców

Wybór nabywców
wartych starañ

Sprzê¿enie zwrotne

Rysunek 14.2. G³ówne fazy procesu akwizycji


